
Haal je wel voldoende inkomen uit je 
trimsalon? En wat kun je doen om er 
beter zicht op te hebben zodat het niet 
alleen leuk werk is, maar je ook nog wat 
verdient?
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Eén ding hebben alle vakmensen, 
zoals kappers, haarstukwerkers, 
slagers, bloemschikkers en 
trimmers met elkaar gemeen: 
ze zijn dol op hun vak, maar 

niet altijd bezig met het ondernemerschap. 
Je omzet kan weliswaar elk jaar groeien 
en je kunt hartstikke druk zijn, maar als 
je niet oppast hou je aan het eind van het 
jaar minder over dan je had verwacht. 
Herken je jezelf daarin? Dan is het tijd om 
wat extra aandacht te besteden aan het 
ondernemerschap!

Alles wordt duurder
Grote kans dat het elke dag lekker druk 
is in je salon en misschien heb je zelfs 
een klantenstop. Het is al mooi als je niet 
extra in de avonden of in het weekend 
hoeft te werken om alle huisdieren weer 
getrimd te krijgen. Drukte is goed, begrijp 
me niet verkeerd, maar het wil niet 
automatisch zeggen dat als je hard werkt, 
er ook voldoende wordt verdiend. En dat is 
misschien juist nu wel extra belangrijk. 
Alles wordt duurder. Je zakelijke kosten, 

zoals je verzekeringen, je huur, je stroom, 
je gas, je shampoo, enz. Belastingen gaan 
omhoog,en fiscale voordelen zoals de 
zelfstandigenaftrek worden afgebouwd. 
Maar dat is niet alles, want je privékosten 
gaan ook omhoog. Je hebt zowel zakelijk 

als privé dus meer 
geld nodig om alles 
te betalen. En dus 
is het belangrijk 
dat je inkomen op 
peil blijft. Want 
uiteindelijk wil 
je misschien ook 
wel sparen voor 
zonnepanelen of 
een warmtepomp. 
Kortom: dit is het 
moment om grip 
te krijgen op de 
financiële situatie.

Hoe hou je grip 
op je geld?
Hoe hou je meer 
geld over? Dat 
is in de theorie 
heel simpel. De 
inkomsten moeten 
omhoog en/of de kosten moeten naar 
beneden. Op een kennisavond vroeg ik 
wie de financiële situatie van het bedrijf 

weleens op een rij zet. Er 
waren niet veel mensen die 
de hand omhoogstaken, 
zal ik maar zeggen. En 
dat is helemaal niet gek – 
begrijpelijk zelfs – maar af 
en toe moet je toch even 
pas op de plaats maken en 
kijken hoe je ervoor staat.

Hoe doe je dat
Wat dan kan helpen, 
is het maken van 

een exploitatiebegroting. Dat klinkt 
ingewikkeld, maar het is niets meer en 
niets minder dan dat je de omzet en 
je kosten op een rij zet. Je kunt het zo 
gedetailleerd maken als je wilt. Maar begin 
maar eens met een eenvoudig overzicht. 

Op de website van Qredits.nl kun je een 
eenvoudig model vinden (download via 
bit.ly/3sft5ik).

Wel alle kosten erin zetten
Natuurlijk zet je weleens wat kosten 
op rij, bijvoorbeeld als je de betalingen 
doet. Maar zo’n lijstje is vaak niet 
volledig genoeg. Kosten die je al snel 
vergeet te benoemen zijn bijvoorbeeld 
het onderhoud of gemeentelijke 
belastingen. Maar ook een reservering 
om je gereedschap te kunnen vervangen. 
Maar wat er bijna nooit in staat, is wat je 
eigenlijk zelf wilt verdienen. Laat staan 
dat je een inschatting maakt van volgend 
jaar. Een inschatting die ook nodig is om 
je prijs per trimbeurt voor volgend jaar te 
kunnen bepalen. 

Tip: zet eens drie kalenderjaren op een rij. 
Vorig jaar, dit jaar en volgend jaar.

“...het wil niet 
automatisch zeggen 
dat als je hard werkt, 
er ook voldoende 
wordt verdiend.”



Nog een handig hulpmiddel
Er is nog een handig hulpmiddel: een rekentool van KVK (via 
bit.ly/3QrNYid). Met deze tool kun je heel eenvoudig in beeld 
brengen wat je uurtarief moet zijn. Met dat uurtarief kun je 
uitrekenen hoeveel tijd je gemiddeld met een huisdier bezig 
bent en dus wat je omzet moet zijn, wil je een bepaald inkomen 
verdienen. Nog even over de term declarabele uren: dat zijn de 
uren die je voor een klant maakt en waarvoor je betaald krijgt. 
Want je bent ook bezig met schoonmaken of tijd kwijt met 
de administratie. Dat zijn uren die je wel werkt in je bedrijf, 
maar niet voor een specifieke klant en die moeten wel worden 
betaald. Daarom kun je het beste uitgaan van de tijd die je 
werkt aan een dier. 
Met een exploitatiebegroting krijg je mooi inzicht in, en grip op, 
je financiële situatie. Met de tool van KVK kun je checken of je 
qua omzet wel op het goede niveau zit. 

Ga er gewoon een keer voor zitten
Het enige dat je hoeft te doen, is er gewoon een keer voor te 
gaan zitten en het voor jezelf op een rij te zetten. Dat alleen 
al maakt je bewust van waar je op moet letten. Nog te vaak 
hoor ik dat er alleen maar gekeken wordt naar de prijs van de 
concullega. Maar je weet helemaal niet hoe deze aan zijn of 
haar tarief komt en of zij überhaupt wel geld verdienen of toch 
iedere keer weer denken dat het minder is dan verwacht. 

Professionalisering van het vak
De ABHB zet zich in om het trimvak te professionaliseren. En 
dat betekent ook dat we met elkaar moeten werken aan het 
beeld dat de klanten van ons hebben. Jazeker is het leuk om met 
dieren om te gaan. Maar dat betekent niet dat het je hobby is 
en je dit werk alleen maar doet omdat het werken met dieren 
zo leuk is. Het trimvak is een echt vak. Je moet veel weten en 
kunnen. En het is ook best een zwaar beroep. Kortom: je hebt 
een onderneming waar jij op een zo plezierig mogelijke manier 
je inkomen uit wilt halen. 

“Met een 
exploitatie-

begroting krijg 
je mooi inzicht 
in, en grip op, 
je financiële 

situatie.”


